[bookmark: _GoBack]关于北京分豆教育科技股份有限公司申请向特定对象发行股票的审核意见
　　一、审核情况
（一）申请人基本情况
北京分豆教育科技股份有限公司（以下简称申请人）成立于2011年1月4日，2014年9月18日改制为股份公司，并于2015年1月26日在全国中小企业股份转让系统（以下简称全国股转系统）挂牌公开转让。
申请人法定代表人为于鹏，实际控制人为于鹏、杨静、尹志远。注册资本为12,500万元，总股本为12,500万股，住所地北京市北京经济技术开发区地盛北街1号8号楼408室-22。截至本次股票发行股东大会的股权登记日（2015年11月30日），股东共393名。申请人主营业务为教育软件的设计、开发、销售及相关技术服务。
申请人前一交易日（2016年7月8日）的收盘价为16.09元。
（二）审核过程
北京分豆教育科技股份有限公司（以下简称申请人）向特定对象发行股票的行政许可申请于2016年5月3日正式受理。依据《公司法》、《证券法》、《非上市公众公司监督管理办法》（以下简称《管理办法》）、《非上市公众公司信息披露内容与格式准则第3号——定向发行说明书和发行情况报告书》、《非上市公众公司信息披露内容与格式准则第4号——定向发行申请文件》等相关规定，我们对申请人提交的申请文件进行了合规性审核，于2016年5月25日发出反馈意见，并发函请北京局对申请人进行了现场检查，北京局于2016年6月22日提交了核查报告，申请人及中介机构于2016年7月12日提交了反馈意见回复和财务报告延期一个月的申请。
全国股转系统就本次发行出具了《北京分豆教育科技股份有限公司股票发行的自律监管情况函》，其中确认，截至2016年5月18日，未发现申请人在信息披露、公司治理等方面存在违规问题。
二、审核中关注的问题
（一）关于媒体报道
审核中关注到，有媒体对申请人的业务和财务提出了质疑。据此，要求申请人补充披露：（1）媒体对其业务和财务质疑的报道是否属实；（2）申请材料是否已真实、准确、完整的反映了报告期内申请人的经营和财务状况；（3）财务报表相关会计处理和列报是否符合《企业会计准则》的规定。同时，请主办券商、律师、会计师核查并发表明确意见。
申请人回复如下：
　　1、相关媒体报道不属实，申请人于2015年11月6日在全国股转系统披露了《澄清公告》，对上述问题进行了逐条回复。
　　2、申请材料能够真实、准确、完整的反映申请人报告期内经营和财务状况。中兴财光华会计师事务所已出具了标准无保留意见的审计报告和专项报告，申请材料与审计报告及专项报告数据一致。
　　3、申请人财务处理严格按照《企业会计准则》的规定进行，财务报表相关会计处理和列报符合《企业会计准则》的规定。
　　主办券商、律师、会计师认为媒体报道不属实，申请材料能够真实、准确、完整的反映报告期内申请人的经营和财务状况，财务报表相关会计处理和列报符合《企业会计准则》的规定。
（二）关于中介机构意见
　　审核中关注到，律师发表意见不完整。据此，要求律师对本次发行对申请人的影响、本次募集资金用途及前次募集资金使用等发表明确意见。
律师补充发表意见如下：
　　1、本次发行完成后，申请人实际控制人及控制权不会发生变化，不会产生新的关联交易及同业竞争。申请人注册资本、总资产、净资产、每股净资产等财务指标都将有一定程度的提高，对后续发展和股东权益均具有积极影响。
　　2、申请人披露的本次发行的募集资金用途符合法律、法规、规范性文件的规定。
3、前次募集资金均经申请人有权决策部门审议，符合公司章程的规定，披露的募集资金使用用途不存在违法法律、法规、规范性文件规定的情形，实际投资项目与当时披露的股票发行方案相符，不存在变更募集资金使用用途的情况。
（三）关于募集资金使用
审核中关注到，申请人已完成了三次发行，共募集资金1.073亿元，本次拟募集资金不超过4亿元，是其2015年末归属于挂牌公司股东的净资产的1.98倍，主要用于巩固和发展PPP模式（政府购买教育服务）、SOS模式（盈利教育机构与云智能业务融合）、BD模式（商务合作）等三种业务模式、产品升级、大数据中心等方面。此外，申请人2015年末货币资金有1.6亿元。据此，要求申请人补充披露：（1）前次发行募集资金是否已使用完毕，是否已充分完整披露了前次募集资金使用情况，并结合历次发行方案说明实际使用情况是否与方案一致,募集资金是否用于持有交易性金融资产和可供出售的金融资产、借予他人、委托理财等财务性投资，是否直接或间接投资于以买卖有价证券为主要业务的公司；（2）详细说明PPP、SOS、BD三种业务模式的具体内容和资金投入方式；（3）详细说明其他募投项目的主要内容和资金投入方式；（4）各项目资金需求的测算依据；（5）本次募集资金规模是否已考虑现有资金规模和其他方式可获取的资金，分析并说明本次发行募集资金的必要性、合理性。（6）保证募集资金按计划合理使用、防止用于持有交易性金融资产和可供出售的金融资产、借予他人、委托理财等财务性投资，直接或间接投资于以买卖有价证券为主要业务的公司的相关措施。同时，请主办券商、会计师核查并发表明确意见。
申请人回复如下：
　　1、前次募集资金的使用情况
申请人第一次、第二次股票发行所募集的资金已使用完毕,第三次股票发行募集资金已使用99.13%，如下表所示：
	
	股票发行
方案日期
	募集资金用途
	实际投资项目及金额
	募集资金
余额

	第一次
	2014年11月1日
	主要用于
新产品研发
	研发费用72.66 
产品升级333.25 
流动资金644.09 
	0

	第二次
	2015年2月9日
	新产品研发及补充流动资金
	研发费用85.03 
产品升级597.83 
研发项目流动资金610.72 
固定资产42.31 
无形资产61.97
流动资金3,282.14 
	0

	第三次
	2015年5月14日
	新产品研发及补充流动资金
	研发费用480.24 
产品升级409.01 
研发项目流动资金154.86 
职业教育项目500.00 
固定资产56.56 
流动资金3,355.80 
	43.53


申请人历次募集资金实际投资项目与披露的发行方案相符。
　　2、PPP、SOS、BD三种业务模式的具体内容及资金投入方式
　 （1）PPP模式及资金投入
PPP模式是面向各地级市教育局，以双方合作共建“云智能教育平台科研应用中心”为拓展模式，以政府采购公共教育服务为商业目标，向各地级市教育局所辖的公立学校部署“云智能教学平台”产品。学生和老师通过使用“云智能教学平台”，完成课前、课中和课后的教育教学工作，利用大数据记录学生的学习行为和结果等数据，使教育局、学校、教师、家长、学生间的教学过程数据互联互通，实现各方对数据的不同需求。
申请人以自有资金投资1亿元成立新疆子公司，主要目的为在新疆全省中小学的推广、运用云智能软硬件产品。资金具体用途如下：
	项目
	用途
	金额（万元）

	人员费用
	计划但不限于聘用如下人员费用，如运营人员、产品开发维护人员、管理及后勤人员等
	700 

	房租、物业费、水电费
	子公司总部及各地运营中心租用办公场所产生的费用
	100 

	云智能课堂
	包括但不限于学生学习终端、无线设备、充电柜、装修布置等费用
拟计划在新疆部署小学100所、初中30所、高中8所
	9,000 

	品牌推广费
	
	100 

	备用金
	
	100 

	合计
	10,000 


2016年下半年-2017年申请人以新疆为样本同步向西北、西南地区继续推进至少3个省级云智能课堂的全区域应用。除新疆外，共需投入资金3亿元，拟以自有资金投入0.6亿元，募集资金投入2.4亿元。
　　（2）SOS模式及资金投入
　　SOS模式是面向拥有教育资源或渠道的战略合作伙伴（如培训机构等）展开合作的模式。其中包含：状元计划（合作伙伴可以使用“状元计划”资源如状元直播课）、商务拓展（针对三大运营商教育平台、教育门户网站等战略合作，提升品牌的终端用户份额）、产业合作（与培训机构合作共建慧学云智能教育联盟，共享申请人的资源）、云智能教辅（通过使用云智能教辅，为合作伙伴展开招生、教学增加服务附加值）。 
SOS模式2016年-2017年拟投入资金2,000万元，其中拟以自有资金投入1,500万元，募集资金投入500万元，均以现金方式分批次投入到项目。
（3）BD模式及资金投入
BD模式主要针对部分地级市教育局对“信息化教育建设”的需要，以云智能课堂、优质教学数字资源、分豆教学应用系统和数字校园组成的产品为核心内容，以政府采购项目招标形式，提供云智能教育系统解决方案；针对部分地级市教育局，以设备融资租赁方式，提供教育局及学校需要的常规教育项目建设（尤其信息化基础建设）进行合作。
BD模式计划2016年-2017年拟投入资金2,000万元，其中拟以自有资金投入1,500万元，募集资金投入500万元，均以现金方式分批次投入到项目。
（4）三种商业模式的总计资金需求
综上，2016年-2017年申请人为发展PPP模式，同时巩固SOS、BD商业模式，计划投入资金总金额约4.4亿元，除自有资金外，尚有2.5亿元资金缺口，故申请人计划使用本次募集的不超过2.5亿元的资金。
单位：万元
	商业模式
	预计投入总量
	自有资金投入
	尚缺资金

	PPP
	40,000
	16,000
	24,000

	SOS
	2,000
	1,500
	500

	BD(GD)
	2,000
	1,500
	500

	总计
	44,000
	19,000
	25,000


　　3、其他募投项目的主要内容和资金投入方式
产品体系的升级力度及新产品体系的研发：预计投入资金15,000万元，主要用于云智能教育平台智能教辅系统、中学文科类产品及小学产品体系等的研发与推进等。
合作或自建分豆教育的“慧学云大数据中心”：投入资金约5,000万元，用于采购机柜、服务器、防火墙、IP等数据存储与处理设备，以满足学生、教师、家长、学校等多层次用户的海量信息存储及分析需求。
设立“慧学云智能国内及国际技术研发中心”：预计投入资金3,000万元，在国内多所知名大学合作，共建研发与研究中心，2017年建设国际研发中心。目前已与新疆大学签署合作协议。
综上，2016年-2017年申请人将会在其他募投项目中投入约2.3亿元，拟以自有资金投入1亿元，尚有1.3亿元资金缺口，故计划使用本次募集的不超过1.3亿元的资金。
单位：万元
	项目名称
	预计投入总额
	自有资金投入
	尚缺资金

	新产品研发
	15,000
	10,000
	5,000

	大数据中心
	5,000
	0
	5,000

	研发中心
	3,000
	0
	3,000

	总计
	23,000
	10,000
	13,000


　　4、各项目资金需求的测算依据
　　PPP模式的各地区试点、推广、覆盖、人员招聘、公司构架都是以新疆作为蓝本，所以预计所花费金额与新疆基本持平。根据申请人计划，部署除新疆外至少3个省份的全区域产品覆盖，预计需要投入资金3亿元，其中2.4亿元拟募集资金，0.6亿元以自有资金投入。
SOS模式预计投入金额2,000万元，其中签约的100名高考状元以及相关学者的学术研究预计费用700万元，状元系列图书生产成本以及宣传推广费预计400万元，智能教辅项目的审校、排版、出版、印刷、资料采购、资料录拍预计费用900万元。其中自有资金投入1,500万元，尚需500万元缺口。
BD模式预计投入资金2,000万元，其中自有资金1,500万元，尚需500万元缺口。其中云智能会务组织费预计1,000万元、宣传费300万元、项目实施费300万元、培训费400万元。
新产品的研发初步计划标的总额不超过1.5亿元。其中，自有资金1亿元，用于专家及技术团队搭建成本约1,000万元、版权采买与内容制作约2,000万元、数据采集费用约500万元、多维度诊断体系及自适应练习系统研发费用约6,500万元。另外，募集资金投入5,000万元，用于文科类产品预计投入2,000万元、小学类产品预计投入3,000万元。
合作或自建“慧学云大数据中心”所需投入的5,000万元资金，是根据申请人对未来达到的用户使用数量进行的估算，主要涉及网络设备采购、租赁或自建存放硬件设备的机房环境、电力费用、网络费用、维护人员费用等。
设立“慧学云智能国内及国际技术研发中心”，申请人拟建研发与研究中心不少于3家，所承担的费用包括研发经费、人员薪酬、房屋租金、差旅等费用，预计需要资金约3,000万元。
综上，申请人的募集资金使用计划如下：
	项目名称
	募集资金使用计划
	占募集资金总额比例

	巩固及加速公司三种商业模式
	预计不超过2.5亿元
	62.50%

	产品升级及新产品研发
	预计不超过0.5亿元
	12.50%

	慧学云大数据中心
	预计不超过0.5亿元
	12.50%

	慧学云智能国内及国际技术研发中心
	预计不超过0.3亿元
	7.50%

	补充流动资金
	预计不超过0.2亿元
	5.00%

	合 计
	不超过4亿元
	100.00%


　　5、募集资金的必要性与合理性
申请人目前尚无计划通过贷款、信托、股权质押等方式获取资金，充分考虑了现有资金规模与远期规划的契合度，申请人认为本次募集资金是必要、合理的。
一是，申请人产品销售已见规模，本次募集资金可为三种商业模式的全面展开提供有利支持。二是，申请人现有产品主要为中学教育阶段的理科产品，利用本次募集资金将加大中学文科产品及小学产品的研发，丰富产品线。三是，用户数量的增加、数据的积累对后台服务器及构架提出了严峻的考验，申请人需要利用募集资金提升后台服务器及构架。
申请人预计两年共投入资金约6.7亿元，其中截至2015年12月31日自有资金约1.6亿元，预计2016年现金净流入不低于0.8亿元，尚有约4.3亿元资金缺口。因此，本次拟募集资金4亿元，资金缺口不足部分由2017年度经营产生的现金流补足。
　　6、保证募集资金按计划合理使用的措施
申请人为保障募集资金用途按计划合理使用，采取具体措施如下：（1）尽快制定《募集资金管理制度》，规范对募集资金的使用；（2）开通募集资金专户，集中管理本次募集资金；（3）对募集资金的使用情况设立台账，详细记录募集资金的支出情况和募集资金项目的投入情况；（4）申请人已出具承诺，本次向特定对象发行股票所募集的资金不会投资于交易性金融资产和可供出售的金融资产、借予他人、委托理财等财务性投资，不直接或间接投资于以买卖有价证券为主要业务的公司。 
主办券商、会计师认为，申请人历次募集资金实际投资项目与当时披露的股票发行方案相符，未变更募集资金使用用途的情况。申请人资金需求数据合理、项目资金需求计划合理，次募集资金是必要的、合理的。防范措施可以有效保证募集资金按计划合理使用。
（四）关于营业收入
审核中关注到，2015年度申请人营业收入较前期增长267.6%，主要是软件销售收入，且申请人2015年度销售模式发生了变化，由2014年的“代理+直销”模式变为以代理为主的销售模式。此外，申请人2014年前五大客户中，三家公司经营范围与教育无关，客户集中度高。据此，要求申请人补充披露：（1）报告期内主要产品情况，营业收入的构成、具体内容及不同构成之间的划分方法依据；（2）前五大客户、代理商情况，主要客户、代理商是否与申请人存在关联关系；（3）“代理”、“直销”模式的主要内容，不同销售模式下收入确认政策和成本分担方式；（4）结合主要产品的具体情况和服务期限，分析收入的可持续性；（5）售后服务情况和期后退货情况。请主办券商、会计师核查并发表明确意见。
申请人回复如下：
　　1、主要产品情况、营业收入的构成、具体内容及不同构成之间的划分方法依据
　  2014年-2015年营业收入情况如下： 
　　　　 单位：元
	类别/项目
	2015年收入金额
	占营业收入比例%
	2014年收入金额
	占营业收入比例%

	软件开发服务
	-
	-
	2,293,667.35
	7.91

	软件销售
	106,431,155.92
	99.90
	26,687,845.56
	92.09

	其中：智能提分王
	93,610,643.07
	87.87
	-
	-

	　　 智能学情诊断系统
	12,820,512.85
	12.03
	-
	-

	[bookmark: OLE_LINK2]慧学院中学智慧学习云系统
	-
	-
	26,687,845.56
	92.09

	服务收入
	104,945.75
	0.10
	-
	-

	合计
	106,536,101.67
	100.00
	28,981,512.91
	100.00


　　软件销售收入主要是销售申请人自主研发的通用教学软件形成的收入，包括慧学院中学智慧学习云系统、智能提分王和智能学情诊断系统；软件开发服务收入是为客户开发定制软件形成的收入，包括定制教学系统；服务收入为教辅资料的汇集以及教学资源的制作。
　　2、前五大客户、代理商情况
2015年申请人前五大客户、代理商情况如下：
	序号
	公司名称
	成立时间
	注册资本
	法定
代表人
	主营业务

	1
	上海浩刚投资管理咨询有限公司
	2004年7月
	3,000万元
	李浩
	投资管理咨询，房地产信息咨询，财务咨询（除代理、投资咨询），商务咨询（以上除经纪）

	2
	广东嗨学云教育科技有限公司
	2015年9月
	3,000万元
	王强
	教育项目投资，教育科研文献研究，教育软件的研发；计算机科技领域内的技术服务、技术开发、技术咨询、技术转让；教育文化活动组织策划，教育文化交流，教育信息咨询

	3
	哈尔滨万融劳务咨询有限公司
	2013年3月
	50万元
	徐金刚
	劳务咨询服务，会务服务，商务信息咨询（除经纪）

	4
	邯郸市新起点培训学校
	2005年11月
	50万元
	石卫霞
	中小学短期培训

	5
	济南靖略企业管理咨询有限公司
	2010年7月
	100万元
	李文君
	企业管理咨询；企业营销策划；教育咨询（不含出国留学咨询及中介服务、办学、家教、培训）


　　2015年主要客户销售信息如下：
	序号
	客户名称
	销售金额
（元）
	年度销售
	团队人数（人）
	签约科目
数 
	已售科目
数
	开通人数
	是否存在

	
	
	
	占比%
	
	
	
	
	关联关系

	1
	上海浩刚投资管理咨询有限公司
	38,461,538.47
	36.10
	28
	90,000
	84,831
	36,863
	否

	2
	广东嗨学云教育科技有限公司
	12,820,512.88
	12.03
	90
	30,000
	21,866
	9,340
	否

	3
	哈尔滨万融劳务咨询有限公司
	12,820,512.81
	12.03
	12
	30,000
	28,661
	13,295
	否

	4
	邯郸市新起点培训学校
	8,974,358.98
	8.42
	100
	5,000
	5,000
	1,100
	否

	5
	济南靖略企业管理咨询有限公司
	8,547,008.56
	8.02
	25
	25,000
	10,498
	4,390
	否

	合　计
	81,623,931.70
	76.60
	
	180,000
	150,856
	64,988
	-


2014年申请人前五大客户、代理商情况如下：
	序号
	公司名称
	成立时间
	注册
资本
	法定代表人
	主营业务

	1
	青岛朗耀教育咨询有限公司（已于2016年2月注销）
	2014年6月
	50万元
	赵诚程
	国内教育信息咨询、国内艺术文化交流信息咨询、电脑软硬件的技术研发与销售

	2
	哈尔滨万融劳务咨询有限公司
	2013年3月
	50万元
	徐金刚
	劳务咨询服务，会务服务，商务信息咨询（除经纪）

	3
	鄂尔多斯市荣泽商贸有限责任公司
	2008年6月
	100万元
	魏仲平
	办公设备、文体用品、日用百货、工艺礼品、五金交电、电子产品、电讯器材、电线电缆、建筑材料、酒店设备、卫生洁具销售

	4
	陕西点睛科技发展有限公司
	2007年1月
	100万元
	陈朝辉
	计算机软硬件及附设的开发和销售；网络工程及系统集成；电子元器件、精密仪器的开发、销售及相关服务

	5
	吉林省慧学源文化传播有限公司
	2014年7月
	500万元
	巩颖
	文化艺术交流；教育信息咨询（不得从事教育培训及出国留学信息咨询）；计算机软硬件开发、推广、销售、维护


　　2014年主要客户销售信息：
	序号
	客户名称
	销售金额（元）
	年度销售
占比%
	签约
科目数
	已售
科目数
	开通人数
	是否存在

	
	
	
	
	
	
	
	关联关系

	1
	青岛朗耀教育咨询有限公司
	5,076,922.96
	17.52
	10,000
	6,489
	2,784
	否

	2
	哈尔滨万融劳务咨询有限公司
	5,076,922.96
	17.52
	10,000
	10,000
	4,374
	否

	3
	鄂尔多斯市荣泽商贸有限责任公司
	5,076,922.96
	17.52
	10,000
	8,735
	3,762
	否

	4
	陕西点睛科技发展有限公司
	5,076,922.96
	17.52
	10,000
	10,000
	4,352
	否

	5
	吉林省慧学源文化传播有限公司
	2,136,752.08
	7.37
	3,195
	3,195
	1,391
	否

	合　计
	22,444,443.92
	77.45
	43,195
	38,419
	16,663
	-


申请人主要客户未直接或间接持有申请人股份，未在申请人及实际控制人控制的其他企业担任董事、监事、高级管理人员，申请人实际控制人及董事、监事、高级管理人员也与上述客户不存在关联关系，所以主要客户与申请人无关联关系。
　　3、“代理”、“直销”模式的主要内容
软件销售收入分为“代理”和“直销”这两种销售模式。“代理”模式是为实现软件产品的销售寻找战略合作伙伴作为一定区域内代理商，由该代理商对慧学云产品进行买断式采购，并在所代理的区域内进行销售；“直销”模式为申请人直接将产品销售给终端客户。
两种销售模式对应的销售收入均为软件产品销售收入，收入确认政策均为以发出货物并收到客户签收单作为收入的确认时点。申请人的收入确认符合会计准则。
两种销售模式，其收入实质均为销售软件产品所形成的收入，不影响该收入对应的成本归集方式。成本均为对教研部、技术部-软件测试组等相关部门的职工薪酬，长期待摊费用（教学资源采集费、辅助教学器材费用）的摊销、办公费等其他费用等。
4、结合产品的具体情况和服务期限，分析收入的可持续性
　　申请人目前主营产品提分王分为高中版（数学、英语、物理、化学、生物）和初中版（数学、英语、物理、化学），用户以学科为单位进行购买，购买产品后可一直使用，但申请人以版本为单位进行更新，老版本使用一年后将停止更新试卷及相关的资源，并且不再对学生行为数据进行记录，所以老用户为了可以继续使用最新的资源以及根据行为记录，获得最准确的智能推送就需要购买新的版本。我国适龄中小学生约2亿人，市场基数巨大，申请人现有付费用户不足总适龄人口的两千分之一，所以发展潜力巨大。申请人品牌认可度随着公司产品的推广得到了显著提升，中学产品受到普遍用户欢迎，小学产品将于今年下半年上线，且覆盖面积随PPP模式的推进正在迅速扩大。综上所述，申请人产品具有可持续性，可以为申请人带来长期且稳定的收入。
　　5、售后服务情况和期后退货情况
　　申请人销售的软件为通用软件产品，不需要额外的安装和售后维修服务，申请人仅在代理商或客户提出需求时对其销售团队提供系统使用等方面的义务培训，该培训不影响交易的执行，不作为售后退换货的条款。
申请人签署的合同中明确约定产品销售属于买断式交易，无退货条款。报告期内没有发生退货行为。
主办券商、会计师认为，申请人收入构成的划分方法合理，符合《企业会计准则》的规定。申请人主要客户与申请人无关联关系。收入确认政策符合会计准则的规定。成本按照权责发生制及收入配比原则分摊至相关销售模式，成本分担方式合理。营业收入具有可持续性。
（五）关于营业成本和毛利率
审核中关注到，报告期内申请人营业收入大幅上升的同时，营业成本下降，毛利率大幅增长，由57.3%增长至91.57%。据此，要求申请人补充披露：（1）报告期内营业成本的构成，成本确认的会计政策，是否符合《企业会计准则》的规定；（2）毛利率大幅增长的原因，并与同行业可比公司进行比较，分析合理性。请主办券商、会计师核查并发表明确意见。
申请人回复如下：
　　1、营业成本的构成，成本确认的会计政策，是否符合《企业会计准则》的规定
报告期内申请人营业成本如下：
单位：元
	营业成本
	项目
	2015年度
	2014年度

	软件销售成本
	职工薪酬
	4,837,829.47
	7,308,487.46

	
	长期待摊费用
	2,454,756.68
	905,833.33

	
	　　外包费用
	804,571.74
	1,740,000.00

	
	差旅办公费等
	880,890.21
	1,315,131.24

	
	小计
	8,978,048.10
	11,269,452.03

	服务成本
	其他费用
	6,289.04
	-

	软件开发服务成本
	职工薪酬
	-
	792,111.05

	
	差旅办公费等
	-
	314,896.04

	
	小计
	-
	1,107,007.09

	合计
	8,984,337.14
	12,376,459.12


职工薪酬按照直接与产品相关的部门人员当期发生的工资、社会保险、公积金进行归集；教学资源采集费摊销根据合同受益期分期摊销归集；辅助教学器材费受益期分期摊销归集；外包费用为外包的劳务费及服务费，根据当期实际发生额进行归集；差旅办公费等按照相应部门的当期实际发生额进行归集。当期末结转至当期成本。软件开发服务成本由当期开发学校定制教学系统项目组人员发生的职工薪酬、差旅费及其他相关费用，当期结转进入成本。
　　2、毛利率大幅增长的原因，并与同行业可比公司进行比较，分析合理性
申请人毛利率由2014年的57.30%增长至2015年的91.57%。因收入大幅度增长而营业成本没有增长，造成毛利率大幅度增长。一是，相对固定成本不会因为收入的增加而大幅增加，申请人的营业成本由产品维护人员薪酬、教学资源采集费摊销、辅助教学器材费摊销构成。申请人大部分研发费用已费用化处理，只有与产品直接相关的维护人员的薪酬记入成本，教学资源采集费及辅助教学器材费按照合同受益期进行摊销，分期结转入成本，因此申请人营业成本金额较低；二是，2015年较2014年在售软件更加成熟完善，升级和维护的人员成本有所降低，2014年主营业务成本为12,376,459.12元，2015年主营业务成本为8,984,337.14元，同比增长-27.41%。　　
企业赢鼎教育（证券代码：833173）的主营业务、商业模式与申请人相似。赢鼎教育2015年度毛利率为95.66%，与申请人的毛利率91.57%相差不大。申请人认为其毛利率增长是合理的。赢鼎教育主要财务数据如下：
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　  单位：元
	项目
	2015年度
	2014年度

	营业收入
	141,078,584.24
	17,046,964.31

	营业成本
	6,120,190.92
	4,042,620.18

	毛利率%
	95.66
	76.29


主办券商、会计师认为，申请人报告期营业成本归集内容未发生变化，各部分归集分摊金额正确，成本确认符合《企业会计准则》的规定，申请人毛利率变动合理。
（六）关于净利润
审核中关注到，2015年度申请人营业收入增长的同时，销售费用、研发费用等费用并未同比例增长，申请人归属于挂牌公司股东的净利润较上期增长3740%，增幅远高于营业收入的增长。据此，要求申请人结合营业成本、期间费用的变动情况，补充披露净利润大幅增长的具体原因。同时，请主办券商、会计师核查并发表明确意见。
申请人回复如下：
2015年净利润相关数据变动情况如下：
单位：元
	项目
	2015年度
	2014年度

	
	金额
	变动
比例%
	占营业收入的比重%
	金额
	变动
比例%
	占营业收入的比重%

	营业收入
	106,536,101.67
	267.60
	-
	28,981,512.91
	410.08
	-

	营业成本
	8,984,337.14
	-27.41
	8.43
	12,376,459.12
	1,240.92
	42.70

	管理费用
	27,970,501.95
	176.61
	26.25
	10,111,747.96
	379.29
	34.89

	销售费用
	19,502,101.17
	152.26
	18.31
	7,730,996.93
	736.85
	26.68

	财务费用
	-1,257,439.92
	1,855.12 
	-
	-64,315.26
	-5,597.21
	-

	营业利润
	47,893,252.46
	2,451.81
	44.95
	-2,036,443.42
	-219.86
	-

	营业外收入
	14,619,335.93
	304.44
	13.72
	3,614,738.39
	-
	12.47

	营业外支出
	-
	-
	-
	567.14
	2,469.73
	-

	净利润
	62,850,331.32
	3,741.08
	58.99
	1,636,266.40
	40.88
	5.65


申请人2015年营业收入比2014年增加77,554,588.76元，增长267.60%。净利润增长幅度远大于收入增长幅度。具体原因如下：
　　（1）申请人2015年营业收入比2014年增加77,554,588.76元，增长267.60%。一是由于产品性能完善，促进了产品的销售；二是因为销售模式的变化，由2014年的“代理+直销”平行推进模式，转向以代理为主，直销为辅的商业模式。综上，2015年销售量大增，营业收入大幅增长。
　　（2）申请人2015年、2014年主营业务成本占营业收入的比重分别为8.43%、42.70%，由于相对固定的成本未随着营业收入的增加而变动，另外，2015年较2014年的产品更加成熟完善，升级和维护的人员成本大幅下降。
　　（3）申请人2015年管理费用较2014年减少8.64%，主要是由于2015年研发均在原有产品基础上进行，研发费主要由研发机构的人员费用组成，技术人员人数较少,外部研发费用很低，研发费未随着收入同比增长。
　　（4）申请人2015年销售费用较2014年减少8.37%，2014年底申请人改变商业模式后，削减了大量销售人员，2015年销售人员薪酬占收入的比重较2014年减少11.31%。
　　（5）申请人2015年营业外收入比2014年增加11,004,597.54 元，由于申请人2015年收到了改制上市扶持资金及中央文创资金4,200,000元，及增值税退税比2014年同期增长6,804,597.53元。
　　综上，申请人认为，2015年净利润较2014年大幅增长与经营状况、商业模式变化相匹配。
主办券商、会计师认为，申请人2015年净利润较2014年大幅增长与经营状况、商业模式变化相匹配。
（七）关于无形资产
审核中关注到，申请人营业收入主要为软件销售，但无形资产金额相对较小，2015年末无形资产仅为53.9万元，占同期总资产比例为0.2%。据此，要求申请人补充披露：（1）报告期内无形资产较低的原因，并于同行业可比公司进行比较分析合理性；（2）研发费用的构成情况，研发费用资本化的依据，是否符合《企业会计准则》的规定。同时，请主办券商、会计师核查并发表明确意见。
申请人回复如下：
1、2015年度无形资产较低的原因，并与同行业可比公司进行比较分析合理性
2014年申请人无形资产为0元。申请人考虑到前期研发项目的主要成本为与学校的合作款，由学校提供的成果构成了研发项目的核心，学校提供的成果具有较大不确定及探索性，因此将项目开发支出的时点由项目开发计划延后到项目修改完成后，使研发项目的风险评估更可靠严谨，将测试修改完成前所发生的研发费用全部计入当期管理费用进行费用化，并进行了追溯调整。此调整是为了进一步加强研发费用在各主要研究阶段的归集和核算，谨慎确定各研发项目研发费用资本化时点，因此调整后的报表能够更可靠、更相关的反映申请人的财务状况及经营状况。
2015年新增无形资产654,158.11元，当期累计摊销114,776.28元，2015年期末无形资产账面价值539,381.83元。2015年新增的无形资产为外购无形资产：包括专业软件、专项技术、外包项目。因申请人大部分研发费用已费用化处理，无自主研发的无形资产，外购的无形资产金额较小，因此无形资产占总资产的比重较小。
与可比公司对比分析，申请人在可比数据中属于合理水平。
	教育软件企业无形资产占总资产比重
单位：万元

	项目
	赢鼎教育
（833173）
	英谷教育
（834266）
	分豆教育
（831850）
	中教股份
（430176）
	华图教育
（830858）

	总资产
	15,126.88
	2,936.56
	21,628.32
	35,680.71
	77,725.99

	无形资产
	2.83
	3.68
	53.94
	280.53
	792.30

	占比
	0.02%
	0.13%
	0.25%
	0.79%
	1.02%

	


　　2、研发费用的构成情况，研发费用资本化的依据
2014年研发费为2,475,666.32元，包含教研部门的工资881,447.32元、研发机构房屋租金1,594,219.00元。
2015年研发费为4,241,590.76元，包含研发人员薪酬1,955,216.35元、研发机构房屋租金836,597.32元、委托研发支出465,462.52元等。
申请人将研发项目分为研究阶段和开发阶段。研究阶段起点为市场调研，终点为项目相关测试修改完成；开发阶段的起点为项目相关测试修改完成后，终点为项目进入商业运营前。报告期内申请人将研发支出全部费用化处理，符合《企业会计准则》的规定。
主办券商、会计师认为，申请人的无形资产情况合理，将测试修改完成前所发生的研发费用全部计入当期管理费用进行费用化处理符合《企业会计准则》的规定。
（八）关于应收账款
审核中关注到，2014年末申请人应收账款余额为0；2015年末应收账款余额为2,978.41万元，较前期大幅增长。据此，要求申请人补充披露：（1）与客户或代理商间的收款政策；（2）2015年末应收账款余额较前期大幅增长的原因。同时，请主办券商、会计师核查并发表明确意见。
申请人回复如下：
　　1、与客户或代理商间的收款政策
　　申请人2014年无赊销政策，全部收入均为现款销售。2015年与客户或代理商的销售政策变为赊销政策。赊销由商务人员提交申请，经所在部门及财务、法务部门审批后，最终由总经理批准。2015年申请人根据对客户的信用评估，给予部分客户3-12个月不等的信用期间，最迟付款期为2016年12月25日，允许客户分期付款。
2、2015年末应收账款余额较前期大幅增长的原因
由于2014年全部为现款销售，2015年开始赊销政策。2014年底申请人应收账款余额为0元，截至2015年12月31日，应收账款余额为2,978.41万元。2015年度销售收入比2014年度增加77,554,588.76元，销售收入大幅度增长的同时应收账款也大幅增加。
主办券商、会计师认为，2015年申请人允许赊销销售，销售收入大幅度增长，造成应收账款大幅度增加。
　　（九）关于采购
审核中关注到，报告期内申请人与各地学校合作，录制、采集在线教育资源，同时也委托外部公司（中和基石）开发在线教育资源的采集工作，相关款项分别计入长期待摊费用和其他非流动资产。而申请人的存货主要是U盘。据此，要求申请人结合其具体的采购模式，补充披露上述会计处理的合理性，分析并说明是否符合《企业会计准则》的规定。同时，请主办券商、会计师核查并发表明确意见。
申请人回复如下：
申请人与各地学校合作，录制、采集的教育资源，计入长期待摊费用，因为相关产品是自主研发软件，其中涉及的教育资源是为现有在售软件产品提供的内容支持，因执行期是1年以上，故在长期待摊费用核算，并按受益期分期摊销至营业成本。
申请人委托外部公司（中和基石）进行职业教育资源采集服务，该部分资源的采集与学校采集内容不同。申请人与学校合作采集的教学资源属于原始的教学素材，需要派出视频录制人员根据双方协商的内容进行知识点说明解析的录制，并对其进行后期加工编辑形成可做教学用途的视频资料；学校提供当期原始试卷及答案，由教研团队进行碎片式知识点拆分汇总并对答案进行解析。因此，申请人与学校合作完全属于一种初始教学素材的采集权，需对采集的原始素材进行深加工处理才能应用于产品；而委托中和基石采集的教学资源是已经成熟的教学视频、课件等成品资源，不需要深加工，可直接形成可供出售的产品。考虑到该资源尚未形成相关产品，未带来经济利益的流入，且最终形成的资产使用时间在一年以上，申请人将支付给中和基石的职业教育采集款确认为其他非流动资产。
申请人现有存货U盘为销售推广工作促销品，以领用记录作为存货转出依据并于当期确认销售费用，已于2016年4月领用完毕，现存货期末余额为0元。
主办券商、会计师认为，长期待摊费用和其他非流动资产会计处理符合《企业会计准则》的规定。
　　三、合规性审核意见
根据申请人提交的申请文件以及对反馈意见的回复，我会认为，申请人信息披露基本符合《公司法》、《证券法》、《管理办法》、《非上市公众公司信息披露内容与格式准则第3号——定向发行说明书和发行情况报告书》、《非上市公众公司信息披露内容与格式准则第4号——定向发行申请文件》等法律法规的规定，相关中介机构已就本次申请的相关问题依法发表了明确的意见。据此，我会同意分豆教育股份有限公司向特定对象发行股票的申请。

